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5 principais pontos a desenvolver
para crescer seu negocio

1. Como atrair NOVOS CLIENTES

2. Aprender midias sociais

3. Retencéo de clientes

4. Melhorar venda de produto fechado

5. Gestao Financeira

ROAD
SHOW

Fonte: Pesquisa realizada no canal de anfitribes em out/23 — 394 respondentes



Buscar novos publicos

Criar contatos e relacionamento
Gerar experimentacao

Vender bebidas e receitas preparadas

Apresentar a oportunidade de negdcio

+ PROSPECCAO
+NOVOS CLIENTES

+NOVOS DISTRIBUIDORES




O que preciso para

comecar?

7 ©

FOAD
SHOW




Procurar parcerias para EVENTOS que tenham
afinidade com seu publico potencial

Exemplos: Campeonatos de Beach Tennis, Corridas de Rua,
Torneios de Futebol, Congressos, Shows, Eventos Culturais, Feiras
de Negocio, eftc...

Planejar os PRODUTOS que levara para
degustacao e vendas

Preparar o seu MATERIAL DE DIVULGACAO
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Exemplos de eventos
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VAGAS LIMITADAS!

INSCRICOES ABERTAS PELO

LETZPLAY

FORMACAO
Empreendedorismo FEEMININO

Data: dia 19.11.23 das 14h as 20h
Local: Hotel IBIS Mossoré (llha de Santa Luiza)

Ultimo Evento Presencial do ano, por R$97,00

Chaveamento sera por meio de live no
\ nosso perfil oficial @brothersbeachtennis
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Esperamos voceés na Feira
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4:% PARA NEGOCIOS

TUDO EM UM SO LUGAR 2023

18 E19 DE NOVEMBRO

SAVE THE DATE

Informagdes
(91) 4005-3900
(91) 98210-2666

SEBRAE wWWPARA kuantuni

° VALOR DA INSCRIGAD:
” R$ 180,00 (FIX0)
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R el STokoe
*IDADE + MISTA
PAGAMENTO EFETUADO, GANHARAO
CAMISETA E MEDALHA DO EVENTO.
VIDA R$ 5.000,00

INFORMAGOES:
(68) 9.9967-6410

QUARTA-FEIRA (22/11)

QUALY DA PROFISSIONAL
N&o antes das 15h
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REGRA 3
DIZZY MISSY
BIG JACK

SABADO:
28 Outubro, 2023

EVENTO GRATUITO HORARIO:
07:30AM - 17:00PM

AVALIAGAO FISICA + NUTRICIONISTA
CIRCUITO FUNCIONAL
TREINO RITBOX

FITDANCE T Py
ey NS > |

RITMOS
APRESENTAGAO DE FREVO

1H AS 21H

Organizagéo:

PRACA DA ASSEMBLEIA ~ SANTO AGOSTINHO

Belvedere
Shopping

‘ Feira

Ao Somde:
LuizGustavo e
Gabriel +DJ

Artesanato,
Decoracao,
Semijéias, Roupas,
Utensilios paraolar,
Cosméticose
Gourmet...

SAO VICENTE DE ' SANTA CECILIA
DOE 1KG DE ALIMENTO NAO PERECIVEL - STAND DE COLETA NO LOCAL.

R. Bougainviles, 20 - Jardim Belvedere, Volta Redonda - RJ




= Um acontecimento pré-planejado / organizado
* Emum espaco delimitado
= Com datas de inicio e encerramento determinadas;

= Reunindo pessoas com algum objetivo comum.

IMPORTANTE: a ferramenta Road Show é permitida apenas em eventos

organizados por um terceiro, ndo eventos criados pelo proprio distribuidor.
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O QUE E PERMITIDO

Eventos Esportivos e Eventos Comunitarios, tais como:

Campeonatos de Beach Tennis
v Corridas de Rua, Torneios de Futebol, etc

Congressos e Feiras de Negocio
Shows e Eventos Culturais

Festas tematicas, como Carnaval, Festa Junina e
similares.

O evento deve ser sazonal e temporario.
Ter uma sinalizagdo com o nome do seu Espaco Vida Saudavel.

Vestir a marca Herbalife

IMPORTANTE: em qualquer caso, € mandatdrio que o Distribuidor Herbalife obtenha
previamente:

1. Autorizagéo oficial dos organizadores do evento

2. Licencgas e eventuais alvaras de funcionamento junto aos 6rgédos governamentais
competentes.




O QUE NAO E PERMITIDO

Estruturas na rua, praia, parques nao atrelados a eventos.

Estruturas em shoppings, galerias, supermercados
e similares nao atrelados a eventos.

Feiras de rua e eventos de periodicidade continua.

Estruturas sem autorizagao / acordo prévio dos organizadores dos eventos,
bem como nao obter as licengas e alvaras de funcionamento necessarios.
Exemplo: para festas tematicas, como Carnaval (incluindo blocos de rua),
Festa Junina e similares.

Foodtrucks

Lojas temporarias (barraca unica)

Imagem da marca Herbalife e Cristiano Ronaldo ndo podem ser utilizados.




2. Planejar os PRODUTOS que levara para degustacao e
vendas
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PREPARADOS NA HORA PRODUTOS PRONTOS

= Barra de Proteina

= Herbal Concentrate e N-R-G

= Bebidas funcionais

= Drinks diversos com fibras, Liftoff, CR7, etc.

RECEITAS PRONTAS

= Pudins, bolos de pote.

= Waffle, muffin, pao de mel ou receitas preparadas

antecipadamente



3. Preparar os seus MATERIAIS DE DIVULGACAO
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Exemplos estrutura / divulgacao
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Exemplos estrutura / divulgacao
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NUNCA FOI TAO FACIL SER SAUDAVEL!




Exemplos estrutura / divulgacao

Foi sensacional o Torneio

de Beach Tennis na




Dicas para um bom evento

Vg Ulejs '

1. Monte o seu stand de Road Show no lugar combinado com a organizag¢ao do evento. Seu stand pode contar
banner, cartazes, flyers e convites impressos.
2. Se possivel, use camisetas com a marca dos produtos Herbalife e mantenha uma postura profissional e

positiva para atender ao publico. Se precisar, vocé também pode contratar pessoas para auxiliar no atendimento.
3. Leve degustacdes prontas de bebidas, em garrafas descartaveis de 250ml ou menos. Identifique as garrafas

com adesivos com o nome das bebidas ou do seu EVS. Transporte as garrafas em um cooler com gelo para
ficarem bem refrescantes!

4. Distribua as degustacdes junto com um folheto/convite impresso. E, claro, oriente as pessoas a também irem
ao seu stand!

5. Crie estratégias para captar os contatos dos futuros clientes e potenciais Distribuidores. E essencial que vocé
tenha o numero de WhatsApp de quem vocé atender para se comunicar depois do Road Show.

6. E por fim, gere muitos contatos, prospecte candidatos ao negocio e venda muito! AR
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REGISTRO PREVIO
OBRIGATORIO

hrbl.me/roadshowevento
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Herbalife?




Garantir gue todos 0os consumos preparados antecipadamente sejam armazenados e

manuseados de acordo com os padroes de seqguranca alimentar, incluindo a refrigeracao
adequada ou o controle de temperatura, conforme necessario.

= Nenhuma declaracao relacionada ao resultado com o0 uso dos produtos Herbalife pode ser feita

se 0s itens de consumo nao forem preparados de acordo com o rotulo do produto

= Tabletes individuais nao podem ser servidos/vendidos, bem como, vender produtos

reembalados e secos como itens de consumo € proibido.

= Acesse o link para maiores detalhes sobre as diretrizes de MPC sobre Roadshow.


https://nam10.safelinks.protection.outlook.com/?url=https://assets.herbalifenutrition.com/content/dam/regional/brazil/pt_br/consumable_content/policy-and-compliance/2025/11-Nov/ProtegendoSeuNegocio_VendaDePreparacoes.pdf/_jcr_content/renditions/original&data=05|02|anacarb@Herbalife.com|d834cb8d5b5d4ea2e37608de30e4cdbf|101f87a76d6b4c6c9d9c223592a2ba50|0|0|639001956617357833|Unknown|TWFpbGZsb3d8eyJFbXB0eU1hcGkiOnRydWUsIlYiOiIwLjAuMDAwMCIsIlAiOiJXaW4zMiIsIkFOIjoiTWFpbCIsIldUIjoyfQ%3D%3D|0|||&sdata=p50ZBd0GXtRBCgxLOXtDjrMZ6sqWCPnjKp4RdhA0CC8%3D&reserved=0

v I/ Espaco Herbalife Nutrition —Es. X S

€ 5 © 25 espacoherbalife.com.br

© WhatsApp @ MyHerbalife - Admin ChatGPT @ My Zoom B Google Tradutor ) VPBReEVS - FestF.. ) Dash VP - Regionais... [} Produtos por 1° PT...
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CREATIN

PREMIUM
Herbaife®

CREATINA CARNAVAL EM BEBIDAS SHAPE LANGAMENTO CHEGOU O
PREMIUM ENTO FUNCIONAIS CONTROL ONACTIVE VERAO

Clique aqui Clique aqui

DICAS
DE VENDAS

- o

& box

de Ferramentas

UNIVERSIDADE DO EVS OPORTUNIDADE DICAS DE
MATERIAIS DE APOIO FERRAMENTAS ROAD SHOW e NEGCe VENDAS MASTERCLASS
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BOAS VENDAS!!
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